
OBJECTIF : 
- EVOLUER LA CARRIÈRE QU'ASSISTANTE LOGISTIQUE, GESTIONNAIRE DE STOCK ET RESPONSABLE MAGASIN

VERS DES POSTES DE DIRECTEUR RÉGIONAL, DIRECTEUR DE SECTEUR …

FORMATION :
2024 : FORMATION EN SÉCURITÉ.

2022 : FORMATION EN LANGUE ITALIENNE.

2014 : DIPLÔME EN INFORMATIQUE DE GESTION ET BUREAUTIQUE 

2003 : LICENCE APPLIQUÉE DE DESIGN 

2000 : DIPLÔME DE BACCALAURÉAT (SESSION TECHNIQUE) 

EXPERIENCE PROFESIONNELLE : 
2024-2026 : ASSISTANTE LOGISTIQUE ET RESPONSABLE MAGASIN 

TITULAIRE À LA SOCIÉTÉ EMT (EURO-MÉDITERRANÉE-TECHNOLOGIES) A BÉNI KHALED

2018-2024 : GESTIONNAIRE DE STOCK 

TITULAIRE À LA SOCIÉTÉ EMT (EURO-MÉDITERRANÉE-TECHNOLOGIES) A BÉNI KHALED

- 2016-2017 : TECHNICIENNE EN QUALITÉ 

TITULAIRE À LA SOCIÉTÉ HADJ SLIMEN BOUJEBEL ET CIE

- 2012-2014 : DESSINATEUR EN CÂBLAGE ENTENE-AIR 

TITULAIRE AU BUREAU D’ÉTUDE AIC GROMBALIA 

- 2006-2012 : DESSINATEUR PROJETEUR 

RESPONSABLE DE BUREAU D’ARCHITECTE MME YOSRA TURKI À SOUSSE 

- 2003-2006 : ASSISTANTE DE DIRECTION 

SOCIÉTÉ TUNISIENNE DE VÊTEMENT DE TRAVAIL ET DE LOISIRS (VTL) 

COMPLEMENT D’INFORMATION : 

LANGUE :
 ARABE : LANGUE MÈRE ; FRANÇAIS : BON NIVEAU ; ANGLAIS : SCOLAIRE ; ITALIEN : SCOLAIRE 

CONNAISSANCES INFORMATIQUES : 
• MICROSOFT OFFICE : (WORD, EXCEL, POWER POINT, MICROSOFT OFFICE PUBLISHER) 

• LOGICIELS ET OUTILS GRAPHIQUES : (AUTO CAD, 3DSMAX, ADOBE PHOTOSHOP, REVIT) 

• SYSTÈME ERP (ENTERPRISE RESSOURCE PLANNING) DAS PROD ; SAGE100 ; EXCALIBUR (LOGICIEL DE GESTION
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